Hogy legyek jo Facebook-csoportadmin?
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Most, a Facebook Zero kordban aktualis lehet ez a konyv, azért is irok rdla véleményt. "Ha a Facebookot
hasznalod egyediili stratégiaként, cserben fog hagyni." (21. oldal)

Jim Lupkin amerikai halézatépit6-szakember, aki ezt a konyvet 2014-ben irta. Szandékai szerint azért, hogy
segitséget nyujtson az (amerikai) halozatépit6knek. Nem véletlenil tettem zardjelbe az amerikai szét. Ugyanis a
kulturdlis kozeg ismeretében érdemes olvasni ezt a konyvet és megfogadni (vagy éppen nem) a tanacsait.

A legfontosabb, amit tudnod kell errél, az a barat sz6 jelentése. Nalunk a barat kozeli kapcsolatot jelent, az
USA-ban nem. Ott a sz6 mar annyira kiliresedett, hogy ha valaki a baratod, az pusztan annyit jelent, hogy
beszéltél vele két szot. Olvastam egy cikkben, hogy ha valakivel rossz a viszony, azt "ellenséges baratnak"
hivjak. Sajnos személyes tapasztalatom még nincs az USA-rdl, de tobb utleirasban el6keriilt, hogy az amerikaiak
egy bizonyos szintig konnyen ismerkednek - és sok felszines kapcsolatuk van. Ezt hivjak baratnak.

Ezért amikor a konyvben leirt mddszereket és tandcsokat olvasod, ezt vedd figyelembe! Nalunk szerintem
teljesen mds a megitélése annak, amit a kdnyvben ajanlanak. Konkrétan arra gondolok, hogy altaldban nem
ismerkednek olyan kénnyen az emberek a FB-on, az ismer&snek jeloléshez nem mindenkinél elegend az, hogy
valaha egy iskoldba jartak vagy ugyanannal a nagy cégnél dolgoztak.

A masik, ami nem tetszett, az a posztoldsi Utmutatd volt a konyvben: bar igyekszik fokozatosan és nem
nyomuldsan felépiteni a posztoldst és az lizenetek kiildését, szerintem Magyarorszdgon ez sok.

DE - a kdnyv erényei:

A kulturalis kilénb6z6ség miatti nehézségek ellenére harom nagy erénye van a konyvnek, amelyek miatt mégis
érdemes elolvasni:

o A fokozatos kapcsolatépités hangsulyozasa az egyik erény. A szerz6 nagy hangsulyt fektet arra, hogy
a haldzatépit6 "ne okddja" az arcaba az lizleti lehetGséget és a terméket minden baratjanak, hanem
valédi érdekl&déssel kozelitsen feléjik és fokozatosan épitse fel a kapcsolatot, figyelve a masik fél
igényeire és arra, hogy mi érdekli, hol tart a folyamatban.

e A masik nagy erény a Facebook-csoportokhoz adott hasznalati utasitds. Pontosan leirja, hogyan hozz
|étre és Gzemeltess egy FB-csoportot azokkal, akik érdeklédnek a termék vagy az lizleti lehet6ség irant.

e Végiil a konyv fele tele van interjukkal, ahol sikeres amerikai halézatépit6k mondjak el, hogyan lettek
sikeresek és mit tartanak fontosnak. Azért is kiilondsen hasznos ez, mert nalunk 1997 6ta nem jelent
meg konyv, amelyben valédi emberek mondtak el, hogyan csinaltak. (Dr. Telkes jézsef: Ki mer gazdag
lenni?) Az egyik interjubdl vettem ki ezt az idézetet, ami elmondja a lényeget: "Az emberekkel vald
kapcsolatfelvétel és az értékesités nem kénnyd. Eladas nélkil pedig nincs belSle pénz. A network
marketingben sokan azt is tagadjak, hogy az értékesitési teriileten dolgozunk." (150. oldal).

Szubjektiv 6sszegzés: akkor olvasd el, ha nem egy az egyben alkalmazhaté technikakat keresel, hanem a
megfeleld szemléletet akarod megismerni és hajlandé vagy magyar viszonyokra adaptdlni a leirtakat. De ha
nem, akkor az interjuk érdekesek.
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